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対 象 者

定 員 15名

期 間

時 間

会 場 山形職業能力開発専門校　　25号教室

持 ち 物

講 師

テキスト代 4,000円

申 込 方 法

申込締切日

事 業 主 の 方 へ

月日

※進捗状況により、学習項目が前後する場合があります。

営業文脈づくり ○営業コミュニケーションで重宝する「９つのT」による文脈を作成します。

10月3日（木）、10月4日（金）  (2日間)

○商売繁盛のためのマーケティング戦略のアイディアをまとめます。
　商品、価値、市場、顧客、成果　など

売るセオリー

売るピラミッド 魅力づくり、市場づくり、仕組みづくり、現場づくり

セリング戦略づくり

自分ブランドづくり

○自身の４つの脈（人脈、気脈、文脈、金脈）による営業戦略のアイディアをまとめます。

○プロスポーツ選手も実践！「目標達成シート」で自分ブランドをプロデュースします。

　

（別途、テキスト代）6,000円

9月13日（金） ※定員を超え次第締め切ります。また、申込状況により中止となる場合があります。

ビジネスいろはボード10種組/営業ボード/マーケティング ボード/目標達成ボード
※テキスト代は、講座の初日に現
金引き換えとなります。

項目 主な内容

～助成金をご活用ください！～
１ キャリアアップ助成金（所管：各ハローワーク）
２ 人材開発支援助成金（所管：山形労働局 職業安定部 訓練室 TEL０２３－６２６－６１０６）
３ その他　　　　　　　　　　　　　※概要およびお問い合わせ先等につきましては、本校までお問合せください。

はじめに 売ることの歴史と真意

売るための必要不可欠な２つの答え、売るために必要な２つの能力の強化の仕方

マーケティング戦略づくり

10月3日

10月4日

【コース番号：

　お客様に、もっと指名され、感謝され、利益を生むための ”営業力” を自分らしくパワーアップ
しませんか？
　このコースでは、”アイディア カード” を活用して「売る」、「売れる」技法を理論的に学ぶと
ともに 、お客様に喜ばれる”自分らしい営業力”の強化を目指します。

筆記用具

　パソコン又はスマートフォンにより、山形職業能力開発専門校のホームページからお申し込みいただ
くか、または、所定の受講申込書（団体・法人用または個人用）をFAX又は郵送にて送付ください。受講申込
書は、ホームページからダウンロードできます。
※お申込みページの作成に時間のかかる場合があります。その際は、受講申込書をご利用ください。
※求職者の方は、公共職業安定所（ハローワーク）に報告する求職活動の実績となります。

株式会社ステップアップコミュニケーションズ  代表取締役｜プランナー 柴田 聖一

営業力

もっと営業力を身に付けたい方、または、営業マンを育てたい方

午前9時15分～午後4時まで　総訓練時間：12時間 ※会場は、8:45からの入場となります。

受 講 料 ※受講料は、申込締切後、山形県納入通知書を送付しますので、県指定の金融機関にて納入ください。
募集締切後のキャンセルはできませんので、受講の有無に関わらず受講料を納入いただく必要があります。ま
た、既に納入された受講料の返納はできませんのでご注意ください。

※敷地内禁煙です。ご理解とご協力のほどよろしくお願いいたします。

山形県立山形職業能力開発専門校   ※お気軽にお問い合わせ・ご相談ください。 

 〒990-2473  山形市松栄二丁目２番１号  TEL：023-644-9227   FAX：023-644-6850 

  URL：http：//www.yamagatanoukai.jp/   ～各種研修コースをご案内しています。～        

募集要項 

カリキュラム 

お問い合わせ・お申し込み先 

仕事力アップを 

目指そう！ 

新手法！ 

オリジナルのカード 

による演習付き 


